X-pand into the Future

eurex rundschreiben 015/09

Datum: Frankfurt, 29. Januar 2009
Empfanger: Alle Handelsteilnehmer der Eurex Deutschland und Eurex Zirich sowie Vendoren
Autorisiert von: Michael Peters

A Aktion erforderlich A Hohe Prioritat

Neues Programm zur Gewinnung von Teilnehmern 2009

Verweis auf Eurex-Rundschreiben: 262/06
Kontakt: Tobias Knobbe, Tel. +49-69-211-1 23 39

Zielgruppe: Anhinge:
S Alle Abteilungen keine
Zusammenfassung:

In ihrer Sitzung vom 21. Januar 2009 haben die Geschaftsfiihrungen von Eurex Frankfurt AG und Eurex
Clearing AG beschlossen, ein zeitlich befristetes Programm zur Gewinnung neuer Eurex-Teilnehmer
anzubieten. Die Initiative mit dem Namen ,Membership Incentive 2009 richtet sich grundsatzlich an alle
Teilnehmer, die zwischen dem 1. Januar und dem 31. Dezember 2009 die Eurex-Boérsenmitgliedschaft
erhalten. Ausgeschlossen sind jedoch neue Teilnehmer, die Rechtsnachfolger von Unternehmen sind,
welche nach dem 1. Januar 2007 bereits Teilnehmer der Eurex-Bérsen waren.

Die ,Membership Incentive 2009*-Initiative folgt der ,Global Connectivity Campaign®, dem bisherigen
Angebot der Eurex zur Gewinnung neuer Teilnehmer. Das neue Programm besteht aus vier Komponenten:

1. Erlass der Mindesttransaktionsentgelte fir bis zu zwoIf Monate

2. Erstattung der Gebuhren fiir bis zu zehn Eurex-Handler- oder QBO-Priifungen und zehn
Eurex-Systemschulungen

3. Erstattung der Entgelte fiir den Zugang zur Simulation der Enhanced Broadcast Solution oder der
Enhanced Transaction Solution riickwirkend fiir bis zu sechs Monate bei Erhalt der Mitgliedschaft

4. Auswahl zwischen drei verschiedenen Anbindungs- und Transaktionsentgelt-Paketen:
4.1 Minimum Connection Package
4.2 Standard Connection Package
4.3 Enhanced Connection Package
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Neues Programm zur Gewinnung von Teilnehmern 2009

In ihrer Sitzung vom 21. Januar 2009 haben die Geschaftsfiihrungen von Eurex Frankfurt AG und Eurex

Clearing AG beschlossen, ein zeitlich befristetes Programm zur Gewinnung neuer Eurex-Teilnehmer anzu-

bieten. Die Initiative mit dem Namen ,Membership Incentive 2009 richtet sich grundsatzlich an alle Teil-

nehmer, die zwischen dem 1. Januar und dem 31. Dezember 2009 die Eurex-Borsenmitgliedschaft

erhalten. Ausgeschlossen sind jedoch neue Teilnehmer, die Rechtsnachfolger von Unternehmen sind,

welche nach dem 1. Januar 2007 bereits Teilnehmer der Eurex Borsen waren.

Die ,Membership Incentive 2009*-Initiative folgt der ,Global Connectivity Campaign®, dem bisherigen Ange-

bot der Eurex zur Gewinnung neuer Teilnehmer. Das neue Programm besteht aus vier Komponenten:

1.

Erlass der Mindesttransaktionsentgelte fiir bis zu zwo6lf Monate

Ab dem ersten Quartal, beginnend mit dem Zulassungsdatum des neuen Teilnehmers, und fiir die drei
folgenden Quartale einschlieRlich werden die Mindesttransaktionsentgelte nach Abschnitt 3.11 des
Preisverzeichnisses der Eurex Clearing AG, in seiner jeweils giiltigen Fassung, nicht in Rechnung gestelit.
Dementsprechend werden einem neuen Teilnehmer Mindesttransaktionsentgelte fiir maximal zwolf
Monate in Abhangigkeit von seinem Zulassungsdatum erlassen.

Erstattung der Gebiihren fiir bis zu zehn Eurex-Handler- oder QBO-Priifungen und zehn Eurex-

Systemschulungen

Um die Anfangskosten fiir neue Teilnehmer zu reduzieren, werden gezahlte Gebiihren fiir bis zu zehn
Eurex-Handler- oder Qualified Back Office-Priifungen und zehn Eurex-Systemschulungen mit Trans-
aktionsentgelten des Teilnehmers verrechnet.

Die Anmeldung von qualifizierten Handlern und Back Office-Personal ist eine Voraussetzung fir die
Mitgliedschaft. Diese MalRnahme reduziert die Transaktionsentgelte des Teilnehmers um den Betrag,
den er fir die Prifung von bis zu zehn Handlern oder Qualified Back Office-Mitarbeitern vor oder
wahrend des ersten Jahres der Mitgliedschaft gezahlt hat. Zusatzlich werden die Kosten fiir bis zu
zehn Eurex-Systemschulungen in der gleichen Weise verrechnet.

Erstattung der Entgelte fiir den Zugang zur Simulation der Enhanced Broadcast Solution oder der

4.

Enhanced Transaction Solution riickwirkend fiir bis zu sechs Monate bei Erhalt der Mitgliedschaft

Eurex méchte Handelshauser mit algorithmischen Handelsstrategien unterstiitzen, um moglichst schnell
nach Erhalt der Zulassung die volle Betriebsbereitschaft zu erreichen. Aus diesem Grund werden die Ent-
gelte fir den Zugang zu den Simulationssystemen der Enhanced Broadcast Solution und der Enhanced
Transaction Solution fur bis zu sechs Monate vor der Zulassung zu Eurex erstattet.

Durch den Zugang zu den Simulationssystemen der Enhanced Broadcast Solution oder der Enhanced
Transaction Solution kdnnen Teilnehmer im Zulassungsprozess bereits gegen die zwei optionalen Hoch-
geschwindigkeits-Schnittstellen der Eurex programmieren und ihre Algorithmen in Simulation testen, noch
bevor sie als Teilnehmer zugelassen werden. Unternehmen, die dieses Angebot nutzen méchten, unter-
zeichnen einen Dienstleistungsvertrag mit der Deutsche Borse Systems AG, sodass eine VPN-Verbindung
zur Simulationsumgebung aufgebaut werden kann. Hierfur fallen monatliche Entgelte an. Die Erstattung
dieser Entgelte fir bis zu sechs Monate erfolgt automatisch nach der Zulassung.

Auswahl zwischen drei verschiedenen Anbindungs- und Transaktionsentgelt-Paketen

4.1 Minimum Connection Package
Dieses Paket richtet sich an neue Teilnehmer, die Uber keine eigene oder nur Uber eine Internet-
Anbindung an die Eurex-Boérsen angebunden sind. Es enthalt folgende Bestandteile:

Erlass der Transaktionsentgelte bis zu EUR 3.000 pro Monat fiir die ersten sechs vollen Monate der
Mitgliedschaft. Der Erlass der Transaktionsentgelte wird im gleichen Umfang um weitere sechs
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entgelte:
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Monate verlangert, wenn der Teilnehmer ein Gesamthandelsvolumen von 300.000 Kontrakten in
den ersten sechs Monaten erreicht. Andernfalls wird der Erlass fiir die zweiten sechs Monate auf
EUR 1.500 pro Monat reduziert.

Standard Connection Package
Dieses Paket richtet sich an neue Teilnehmer, die sich Uber eine Standardanbindung an Eurex
anbinden (d.h. zwei Standleitungen). Es enthalt folgende Bestandteile:

Erlass der Transaktionsentgelte bis zu EUR 1.500 pro Monat und Erlass der Anbindungsentgelte bis
zu EUR 1.500 pro Monat fiir die ersten sechs vollen Monate der Mitgliedschaft. Sowohl der Erlass
der Transaktionsentgelte als auch der Anbindungsentgelte wird um weitere sechs Monate verlangert,
wenn der Teilnehmer ein Gesamthandelsvolumen von 300.000 Kontrakten in den ersten sechs
Monaten erreicht. Andernfalls wird nur der Erlass der Transaktionsentgelte um weitere sechs Monate
verlangert.

Enhanced Connection Package
Dieses Paket ist neuen Teilnehmern vorbehalten, die sich liber die Enhanced Transaction Solution
oder die Enhanced Broadcast Solution an Eurex anbinden. Es enthalt folgende Bestandteile:

Erlass der Transaktionsentgelte bis zu EUR 1.500 pro Monat und Erlass der Anbindungsentgelte bis
zu EUR 3.000 pro Monat fiir die ersten sechs vollen Monate der Mitgliedschaft. Sowohl der Erlass
der Transaktionsentgelte als auch der Anbindungsentgelte wird um weitere sechs Monate verlangert,
wenn der Teilnehmer ein Gesamthandelsvolumen von 1.000.000 Kontrakten in den ersten sechs
Monaten erreicht. Andernfalls wird nur der Erlass der Transaktionsentgelte um weitere sechs Monate
verlangert.

end erhalten Sie einen Uberblick liber die Incentive-Packages fiir Anbindungs- und Transaktions-

Incentive-Packages Anbindungs- und Transaktionsentgelte

1. - 6. Monat Mitgliedschaft 7. -12. Monat Mitgliedschaft

4.1 Minimum Connection Package

Erlass Transaktionsentgelte

Erlass

Entgelte Transaktions-
Standard- entgelte
anbindung

4.3 En

4.2 Standard Connection Package

wenn Handelsvolumen > 0,3 Mio. Kontrakte in den ersten sechs
Monaten

PEXTII => bis zu EUR 36.000 Gesamtvorteil p.a.
andernfalls  JEIEII => bis zu EUR 27.000 Gesamtvorteil p.a.

wenn Handelsvolumen > 0,3 Mio. Kontrakte in den ersten sechs
Monaten

EE EJELTN => bis zu EUR 36.000 Gesamtvorteil p.a.

andernfalls  JEWELT => bis zu EUR 27.000 Gesamtvorteil p.a.

Erlass

hanced Connection Package

wenn Handelsvolumen > 1 Mio. Kontrakte in den ersten sechs
Monaten

Erlass Entgelte fir Erlass

1
1
i
1
N I - -
SRR, it | KT KIS => bis zu EUR 54,000 Gesamtvorteil p.a.
1
1
1
1
1

andernfalls  JENEL => bis zu EUR 36.000 Gesamtvorteil p.a.

Frankfurt, 29. Januar 2009
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